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Poslovni rezultati Ericssona Nikole Tesle u 2007. godini

Ericsson Nikola Tesla je u 2007. godini, koju mozemo okarakterizirati kao veoma zahtjevnu
poslovnu godinu, poslovao znatno bolje od plana uz porast volumena poslovanja koji premasuje
rast telekomunikacijskog trzista.

Tijekom 2007. osnazena je pozicija na gotovo svim trziS§tima. Najznacajnija postignuca su
nastavak dobre suradnje s postoje¢im kupcima, ulazak na nova trzista, proSirenje baze kupaca i
pozicioniranje u okviru novih poslovnih podru¢ja. Kompanija se sve snaznije pozicionira kao
sistem integrator u naSim tradicionalnim segmentima, ali i u novim ICT rjeSenjima i to
dobivanjem znacajnih ugovora na podrucju informatizacije tijela drzavne uprave, zdravstva te
poslovnog sektora. Vazno je naglasiti da je stvoren i formalni okvir za prepoznavanje, razvoj i
nagradivanje inovativnog nac¢ina rada na razini svakog zaposlenika i svih organizacijskih jedinica.
Prodaja znanja na Ericssonovo trziste u 2007. godini bila je u znaku realizacije znacajnih 1
slozenih globalnih projekata i dobivanja novih odgovornosti.

Kompanija je u potpunosti ostvarila svoje planove, veé¢i dio njih i premasila, tako da je prosla
poslovna godina u pogledu knjizenih narudzbi i neto prodaje ponovno bila rekordna.

U usporedbi s 2006., poslovanje Ericssona Nikole Tesle u 2007. godini karakteriziraju sljedeci
rezultati:

- KnjiZzene narudzbe porasle su 9,6%: 1779,9 milijuna kuna u usporedbi s 1623,6 milijuna
kuna u 2006.

- Prihodi od prodaje zabiljezili su gotovo isti porast (9%): 1781,5 milijuna kuna, u usporedbi
s 1634,1 milijuna kuna u 2006.

- Bruto marza iznosi 15,3% u 2007. u usporedbi s 17,5% u 2006. Pad marzi u skladu je s
ocekivanjima, ali primjecuje se lagano zaustavljanje negativnog trenda. Glavni uzrok nizim
marzama treba traziti u stalnim promjenama asortimana prodanih proizvoda kao i u
daljnjem pritisku na cijene.

- Troskovi poslovanja (SG&A) zadrzani su na niskoj razini od 6,9% prihoda od prodaje
(2006: 6,7%). Na njihov lagani rast u odnosu na 2006. godinu utjecali su troskovi
marketinga i prodaje vezani uz nova trzista i rad s novim kupcima.

- Dobit prije rashoda od kamata i poreza (EBIT) iznosi 200,8 milijuna kuna (2006: 266,3
milijuna kuna) i bitno je veca od planirane. Glavni razlog odstupanja dobiti u odnosu na
prethodnu godinu je u €injenici da smo tijekom 2006. godine imali jednokratne izvanredne
prihode (naplata osiguranja) u iznosu od 36,6 milijuna kuna. Takoder su na ovogodisnju
dobit utjecali veci troSkovi dodjele trezorskih dionica u sklopu programa nagradivanja
zaposlenika, a u ukupnom iznosu od 24,3 milijuna kuna (2006; 5,8 milijuna kuna).

- Neto dobit u 2007. iznosi 199,8 milijuna kuna (2006: 233,8 milijuna kuna). U 2007. godini
treba istaknuti veéi pozitivan ucinak poreznih olakSica za istrazivanje i razvoj, Sto je
rezultat novih poreznih mjera.

- Nastavljene su aktivnosti za odrzavanje visoke razine novcanog toka te je ostvaren
pozitivan novcani tok iz poslovnih aktivnosti u iznosu od 155,9 milijuna kuna (2006: 217,6
milijuna kuna).

Poslovna situacija na glavnim triistima

Ericsson Nikola Tesla na razini korporacije ima odgovornost za vise od desetak trzista u Europi,
Srednjoj Aziji 1 Srednjem Istoku. U ukupnoj prodaji kompanije u 2007. godini udio domaceg



trziSta iznosi 31%, a izvoznog trziSta 69%. Pri tome je izvoz znanja na Ericssonovo trziSte
zastupljen s 23%.

Najznadajnija pojedina¢na trzista u 2007. bila su: Hrvatska, Svedska, Bjelorusija, Bosna i
Hercegovina, Rusija, Crna Gora, Kosovo i Kazahstan.

Nastavljen je viSegodiSnji trend porasta prihoda od prodaje na domacem trziste. Tijekom 2007.
godine ostvareno je 560,3 milijuna kuna prihoda od prodaje, $to ¢ini porast od 16,1%.

U spomenutom razdoblju potvrdeno je visSegodi$nje partnerstvo Ericssona Nikole Tesle i Vipneta
na uvodenju najnovijih komunikacijskih tehnologija. Osim daljnje evolucije 3G infrastrukture
uvodenjem HSDPA (High Speed Downlink Packet Acess) funkcionalnosti, Ericsson Nikola Tesla
suraduje s Vipnetom i u pruzanju prve mobilne VoIP usluge na hrvatskom trzistu. Isporucene su i
prve koli¢ine opreme u okviru ugovora o dugoro¢noj suradnji u podrucju jezgrene mreze (Core
Network) za 2G i 3G, u okviru koje ¢e se Vipnetova mreza migrirati na jezgrenu infrastrukturu
najnovije generacije.

Kvalitetna suradnja T-HT i Ericssona Nikole Tesle na podrucju izgradnje pristupne Sirokopojasne
(xDSL) mreze uspje$no je nastavljena. Tijekom godine uvedene su dvije, najmodernije i
tehnoloski razlicite IP platforme, u rubni i u jezgreni dio IP mreze. Takoder su po prvi put u
Hrvatskoj uvedena najnovija rjeSenja za povezivanje T-HT-ovih poslovnih korisnika temeljena na
Ericssonovoj tehnologiji simetri¢nog $irokopojasnog pristupa (AnnexM).

S tre¢im mobilnim operatorom Tele2 nastavljena je strateSka suradnja na izgradnji GSM i UMTS
mreze dok je s tvrtkom Odasiljaci i veze ugovoreno prosirenje postojecih i isporuka novih radio
relejnih veza.

Dobri rezultati postignuti su i u podru¢ju poslovnih sustava. Zapocela je informatizacija zdravstva
u Hrvatskoj — rjeSenje srediSnjeg informatizacijskog sustava primarne zdravstvene zastite
sluzbeno je pusteno u rad pocetkom 2007. godine. Kompanija je s Lu¢kom upravom Rijeka
ugovorila cjeloviti radarsko-komunikacijski sustav kontrole pomorskog prometa. Takoder treba
spomenuti ugovor o razvoju i implementaciji Zajednickog informacijskog sustava zemljisnih
knjiga 1 katastra koji treba osigurati modernizaciju i sredivanje stanja registra nekretnina u
Republici Hrvatskoj.

Kada je rije¢ o izvoznim trZistima Ericssona Nikole Tesle (bez Ericssonova trzita), ukupna
prodaja u 2007. godini iznosi 807,9 milijuna kuna i veca je 1,8% u odnosu na prethodnu godinu.

Na trziStima Zajednice Neovisnih Drzava posebno treba istaknuti ugovor u Bjelorusiji s mobilnim
operatorom JV MDC Velcomom koji obuhva¢a nadogradnju i modernizaciju njegove GSM
jezgrene mreze te podsustava baznih stanica. Tu je 1 ugovor s nasim novim kupcem Megafonom,
jednim od tri najve¢a GSM operatora u Rusiji, s kojim je dogovorena isporuka fiksne tranzitne
mreze. Uz ove strateski vazne 1 vrijedne ugovore kompanija je potpisala ¢itav niz manjih ugovora
sa svojim tradicionalnim kao i novim kupcima, a radi se o isporuci sustava u podrucju fiksne
telefonije te rjeSenja za poslovne korisnike. Prihodi od prodaje na trziStima Zajednice Neovisnih
Drzava manji su za 24% u odnosu na prethodnu godinu, ponajprije zbog zasi¢enja u fiksnoj
telefoniji, pomaka u realizaciji nekih ugovora i poremecaja na globalnom financijskom trzistu, a
iznose 418 milijuna kuna.

Na trzistima Bosne i Hercegovine te Crne Gore kompanija je postigla ve¢ tradicionalno dobre
rezultate. Vazan uspjeh predstavlja nastavak suradnje s BH Telecomom, vode¢im bosansko-
hercegovackim telekom operatorom, na prosirenju i modernizaciji njegove GSM i fiksne mreze.
U Crnoj Gori kompanija je s T-Mobile Crna Gora ugovorila isporuku 3G i 2G opreme i usluga,
$to je prvi ugovor za tre¢u generaciju mobilne telefonije za kupca izvan granica Republike
Hrvatske. Nastavljena je i suradnja s T-Com Crna Gora, pri ¢emu bismo spomenuli ugovor o
prosirenju Sirokopojasne fiksne mreze temeljene na Ethernet DSL Access tehnologiji te nadzoru i
upravljanju telekom mrezom uz koristenje XMATE sustav. Ukupno prihodi od prodaje na ovim
trziStima iznose 285 milijuna kuna, $to predstavlja porast od 22%.

Veliki uspjeh na planu izvoza predstavlja pozicioniranje kompanije na trziSte Kosova kroz ugovor
s novim kupcem Ipko Llc. Ovaj drugi mobilni kosovski operator u suradnji s Ericssonom



Nikolom Teslom pokrenuo je novu GSM mrezu. Ugovor pokriva isporuku, implementaciju i
upravljanje GSM komunikacijskim i transmisijskim sustavom te svim povezanim uslugama.
Partnerstvo Ericssona Nikole Tesle i Ipka potvrdeno je i proSireno ugovorom o upravljanim
uslugama u sklopu kojeg ¢e Ericsson Nikola Tesla upravljati GSM mrezom ovog kosovskog
operatora. Tijekom 2007. na ovom trziStu kompanija je ostvarila prihode od prodaje u iznosu od
104 milijuna kuna.

Usluge na Ericssonovom trziStu, kroz prodaju znanja nasih stru¢njaka najveé¢im dijelom iz
Instituta za telekomunikacije (R&D) i Globalnog centra za isporuku usluga (GSDC), ali i jedinica
odgovornih za cjelovita komunikacijska rjeSenja i usluge, konstantno biljeze znacajan udio u
ukupnim poslovnim rezultatima kompanije. U skladu s tim nastavljen je trend zaposljavanja
novih stru¢njaka u Ericssonu Nikoli Tesli.

U Institutu za telekomunikacije dobili smo dodatne odgovornosti vezane uz integracijsko-
verifikacijske usluge te smo prosirili odgovornosti i kompetencije u podrucju IP tehnologije.
Globalni centar za isporuku usluga dobio je mandat za upravljanje projektima za juzni ogranak
regije Europa, Srednji istok i Afrika. Time je GSDC Hrvatska postao tzv. ,primarni kontakt” za
vodenje svih usluga isporuke mreza u cijeloj toj regiji. Izvoz na ovo trziste u 2007. godini iznosi
413,3 milijuna kuna $to predstavlja porast od 15,5%.

Poslovna olekivanja u 2008. godini

Kompanija se dobro pripremila za vodec¢u poziciju na stalno rastu¢em ICT trziStu. Oslanjajuci se
na svoje kompetencije, prisutnost na trzistima i partnere, moci ¢e ponuditi visokokvalitetna ICT
rjesenja.

Kada je rije¢ o tehnoloskim trendovima predvida se porast Sirokopojasnog pristupa u mobilnim i
fiksnim mrezama te postupni prelazak na mrezne arhitekture novih generacija. U skladu s tim
ocekuje se nastavak dinamicnog uvodenja Sirokopojasnih usluga te daljnje povecanje broja
korisnika Interneta. Umjereni rast globalnog telekomunikacijskog trzista predvida se u segmentu
mobilnih komunikacija uz izraZeni porast udjela podatkovnog prometa. Povecanje dostupnih
brzina prijenosa podataka omoguéit ¢e konvergenciju mobilnih i fiksnih usluga. Daljnja
konvergencija telekomunikacijske i multimedijske industrije bit ¢e omogucena koristenjem
tehnoloskih koncepata poput IMS podsustava, mobilne TV i TriplePlay -a. Nove trziSne prilike
otvaraju se i u segmentu informatizacije poslovanja drzavnih i poslovnih subjekata. Pri tome je
izrazit fokus na kvalitetnim ICT rjeSenjima koja su uskladena s poslovnim potrebama i
aktivnostima korisnika te pove¢avaju njihovu efikasnost i konkurentnost.

Kompanija ¢e nastaviti svoje pozicioniranje u strateskim podru¢jima kroz konkretne aktivnosti
usmjerene prema mrezama i uslugama nove generacije, multimedijskim rjeSenjima i sistemskoj
integraciji, uz smanjenje troSkova na svim razinama. Svojim S$irenjem na netradicionalne
telekomunikacijske segmente, sposobnos¢u sklapanja dobrih poslova s tradicionalnim kupcima i
snaznu opredijeljenost za razvojno — istrazivacke aktivnosti, kompanija gradi Cvrste temelje za
nastavak uspjesnog poslovanja.

Ostale informacije

Na sastanku odrzanom 17. ozujka 2008. godine Nadzorni odbor Ericssona Nikole Tesle podrzao
je prijedlog Uprave da predlozi Glavnoj skupstini (koja ¢e se odrzati 27. svibnja 2008. godine)
usvajanje isplate redovne dividende u iznosu od 20 kuna po dionici i izvanredne dividende od 250
kuna po dionici.

Ericsson svojom vodecom ulogom u kontinuiranom tehnoloskom razvoju oblikuje buducnost
komunikacija koje se temelje na mobilnom i Sirokopojasnom Internetu. Isporucujuci svoja



kreativna komunikacijska rjeSenja u vise od 140 zemalja svijeta, Ericsson potice stvaranje
mocnih globalnih komunikacijskih kompanija.

Ericsson Nikola Tesla je, kao sastavni dio globalne korporacije Ericsson, kompanija okrenuta
suvremenim nacinima komuniciranja. Aktivnosti kompanije obuhvacaju prodaju i marketing,
istraZivanje i razvoj, dizajn cjelovitih komunikacijskih rjesenja, usluge u podrucju viseusluznih i
mobilnih mreza najnovijih generacija, ukljucujuci mobilni Internet te sistemsku integraciju
slozenih sustava u svim segmentima poslovanja. Kompanija osigurava inovativna ICT rjesenja
koja unaprjeduju Zivot ljudi i stvaraju novu vrijednost.

Kompanijske komunikacije
Ericssona Nikole Tesle

Za dodatne informacije obratite se:

SnjeZana Bahtijari Orhideja Gjenero

Direktorica Kompanijskih komunikacija MenadZer za odnose s investitorima
Ericsson Nikola Tesla d.d. Ericsson Nikola Tesla d.d.

Krapinska 45 Krapinska 45
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Tel.: +3851 3654556 Tel.: +385 13654431

Mob.: +38591 3654556 Mob.: +38591 365 4431

Fax: +385 13653156 Fax: +385 13653156

E-mail: snjezana.bahtijari@ericsson.com mailto: orhideja.gjenero@ericsson.com

mailto: odnosi.investitori@ericsson.com

OpSirnije informacije o poslovanju Ericssona Nikole Tesle moZete na¢i na Internet adresi:
http://www.ericsson.com/hr
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